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講義の概要
この科目は日本専攻の科目なので日本語で行われる。日本語ができる他の専攻の学生も参加できる。この科目は実務科目として事例研究を通じて日本の商業と流通を学ぶ。講義の初期には幾つかの事例を使い、事例研究の方法を学ぶ。その後、学生は日本の商業と流通企業の事例を選び、自ら事例研究を行い、その成果を発表する。
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「アスクル株式会社：オフィス通信事業」の事前分析ポイント
１．プラス株式会社が文具の通信販売市場に参加する以前の市場特性や競争構造、
　　　流通の仕組みなどを説明しなさい。またその市場でプラスがコクヨに勝てなかった
理由を分析しなさい。

２．アスクルの標的市場戦略など新規市場での戦略を説明しなさい。その中で特に
エージェントを利用した理由を具体的に分析しなさい。
３．アスクルに対する国内および外資系企業の対抗策を提示しなさい。そのなかで特に
コクヨが取るべき戦略を分析しなさい。
４．外資系企業に対するアスクルの対抗策を評価し、最善策を提示しなさい。
またその根拠を明らかにしなさい。
「７－１１」の事前分析ポイント

１．ｾﾌﾞﾝｲﾚﾌﾞﾝｼﾞｬﾊﾟﾝがＣＶＳ（ｺﾝﾋﾞﾆｴﾝｽﾋﾞｼﾞﾈｽ）をはじめた理由を説明して下さい。
　  また、ｾﾌﾞﾝｲﾚﾌﾞﾝｼﾞｬﾊﾟﾝが最初からﾌﾗﾝﾁｬｲｽﾞｼｽﾃﾑ（FC）を選択 した理由を説明して下さい。
２．ﾁｬｰｼﾞや遵守項目など、ｾﾌﾞﾝｲﾚﾌﾞﾝのＦＣ契約内容を具体的に分析して下さい。
３．ﾃﾞﾘｶﾌｰｽﾞ共同組合を設立した理由を説明して下さい。
４．単品管理を行った理由を説明して下さい。
５．ｾﾌﾞﾝｲﾚﾌﾞﾝｼﾞｬﾊﾟﾝの強さの源泉を説明して下さい。
６．日本のＣＶＳの今後の課題について説明して下さい。
